
Jetzt bewerben!

bewerbung_hamburg@univativ.de 

www.univativ.com

Karla Andert

+49 40 380 774 77-6

Rückmeldung innerhalb kürzester Zeit

Vielfältige Weiterbildungsmöglichkeiten in 

unserer univativ academy

Einen Einstieg in DAX-Konzerne und führende 

Mittelständler

Corporate Shopping und Rabatte für 

ausgewählte Fitnessstudios

Einen persönlichen Projektbetreuer

Besonderer Arbeitsplatz mit Airport Kulisse

Das bieten wir

univativ ist ein Projekt- und Personaldienstleister, der

Studenten und Absolventen spannende Jobs bei renom-

mierten Unternehmen bietet. Deine Karriere ist unsere

Mission, denn Deine Entwicklung liegt uns am Herzen.

Du bist ein Organisationstalent, kommunikativ und

engagiert? Dann bist Du bei uns genau richtig als

Projektassistenz (m/w/d) im Sales Development! Dein

Einsatz erfolgt bei unserem Kunden aus dem

Luftfahrtumfeld. An der Schnittstelle zwischen dem

weltweiten Vertrieb und den Produktionsstandorten

unterstützt Du das erfahrene Team in der Erstellung von

Markt- und Profitabilitätsanalysen und bist in die

Organisation internationaler Vertriebskonferenzen

eingebunden.

Starte Deine Karriere bei unserem Kunden aus der

Luftfahrt Branche. Dieser ist weltweit führender Anbieter

im Bereich Wartung, Reparatur und Überholung von

Flugzeugen. Du erhältst einen umfassenden Überblick

in die aktuelle Luftfahrtechnik und hast die Möglichkeit,

an spannenden Projekten mitzuwirken. Also worauf

wartest Du? Bewirb Dich noch heute und starte Deine

außergewöhnliche Karriere!

Unsere Vielfalt ist Deine Chance!

Abgeschlossenes Studium der (technischen) 

BWL, des Wirtschaftsingenieurwesens oder 

einer vergleichbaren Fachrichtung

Erste Erfahrung im Vertriebsumfeld 

wünschenswert, idealerweise aus der 

Luftfahrtbranche

Gute Kenntnisse im Umgang mit MS Office

Analytisches und technisches Verständnis

Selbstständige und strukturierte Arbeitsweise 

sowie ausgeprägte Teamfähigkeit

Deine Qualifikationen

Durchführung von Markt- und 

Profitabilitätsanalysen im Bereich der 

Triebwerksüberholung

Planung und Organisation internationaler 

Vertriebskonferenzen

Analyse und Optimierung der Auslastung in den 

Werkstätten sowie den 

Kundendienstabteilungen

Ableitung von Vertriebsstrategien aus den 

getätigten Analysen

Pflege und Analyse des konzerninternen CRM-

Tools

Das erlebst Du bei uns

Beginn & Dauer: baldmöglichst, 1 Jahr,

Option auf Verlängerung

Arbeitszeit: 40 Stunden pro Woche

Arbeitsort: Hamburg

Branche: Luft- und Raumfahrtindustrie

Karrierelevel: Berufseinsteiger, Berufserfahrener

Projekt-ID: 20193368_1

(Bei Kontakt bitte immer angeben)

Projektassistenz (m/w/d) im 

Sales Development


